Recruiting

OBSAH NA ZISKAVANIE I'UDI

NA SOCIALNE SIETE
_|_

TY AKO ATRAKTIVNA OSOBA
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CO LUDI MOTIVUJE

Co ich skutoéne motivuje

VIAC PENAZI VIAC CASU

- vedlajsi prijem . pracovat z domu
- rezerva pre rodinu . flexibilny Cas

. moznost splacat dihy - nezavislost

« vacsSia finanéna sloboda

OSOBNY RAST KOMUNITA

. sebavedomie . podpora

. komunikacné - motivujuce prostredie
schopnosti . pocit prislusnosti, ze

. nové kontakty niekam patria

. rozvoj v podnikani

LEPSIA BUDUCNOST

. zabezpedit rodinu . menej tlaku
. dostat sa z rutiny . rast
. viac cestovat . sebarealizovat sa

. predcCasne splatit uver . viac moznosti
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OTAZKY NA
7ZODPOVEDANIE

Otazky, ktoré si musis zodpovedat pred
tvorbou obsahu

— Co preziva, nato aby ho zaujimala zmena?

— Co iné, podobné na trhu n&jde?

— V ¢om sa to, o mam, liSi?

— Aka je pridana hodnota?

— Preco prave teraz je najlepsi ¢as?

— Co klientovi usetrim, ziska, skratim, zlep$im, pomdzem?

— V akych situaciach sa nachadza?
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JAvs. JA

JA pred rokom vs. JA dnes

Ukaz progress — kolaz, zmena zmyS$lania.

JA vs. JA (cielovka zeny)

JA som mama na plny uvazok... tiez ja, ¢o chce byt pani svojho ¢asu a
nechce sa vratit do prace.

Pribeh zaciatku

Nehladala som projekty ani podnikanie — hladala som len prijem aspon 1 000
€, pracu z domu, flexibilny ¢as, sebarealizaciu a inSpirativnych ludi.

Zamestnanec vs. Podnikatel

Porovnanie prijmov mesiac po mesiaci. Kolko ti vymerali na dochodok?

Mytus o bohatych ludoch

Stale som si myslela, Ze bohati [udia su taki a taki, ale skrz projekt som
stretla ludi, ¢o zarabaju tolko a tolko — a zistila som...
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KOMU PREDAVAT —
SEGMENTY

Ludia, ¢o urychlene potrebuju prijem

Predavaj lahkost zadiatku, jednoduchy vstup, podporu. Len par krokov od
vysledku.

Konkrétne pribehy prijmu za dostupny ¢as. Ako zarobit prvych 500 €. Tvoj pribeh.

Zamestnanci

Predavaj: ziadna kontrola, ziaden budik, vyberas si [udi, s ktorymi travis ¢as,
medziroCny rast 100 % (nie 5 %), flexibilny ¢as. Ludia su ochotni pracovat na
sne Séfa 8 hodin denne — a na svojom sne? 0 hodin denne.

Podnikatelia

Predavaj hodnotu: vstupné naklady klasické vs. tvoje, podnikanie kdekolvek,
e-shop zadarmo vs. tisice €, pravidelny prijem, ty vedies ludi a plati firma,
exponencialny rast siete, zoom aj na Bali, ziadne najmy ani elektrika.

Lidri

Predavaj potencial, viziu, vysoké prijmy, silné vedenie, medzinarodné uznanie,
Cisla rastu, unikatnost, na¢asovanie. Bud menej dostupna. Ukazuj vysledky
timu.
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NAPADY NA OBSAH 1 - 11

PRED a PO prispevky — kde som bola kedysi zmySlanim a kde som
dnes (kolaz 2 fotiek s textom)

Cenné lekcie, ktoré si na svojej ceste dostal (reels, carousel
alebo textovy prispevok)

LIVE video o tvojom pribehu: ,Ako mdj oSial pre ... zac¢al?"

Ako vyzera mdj den od kedy sa venujem ... (REELS)

=y

Na toto som obzvlast hrda, pretoze ked si predstavim ako som zacala ...
(REELS + pisany prispevok)

Nemala som —— a predsa som zacala. Pretoze som verila ...

a chcela som ... Dnes uz (nejaky uspech, hoc aj maly)

3 najoblubenejsie (produkty / sluzby / vyhody), ktoré vidim v ... su ....
A zacala som s tym kedysi, pretoze som ...

Nikdy by som neverila, ze ja tu budem promovat .... Kedysi som robila ...,
ale sa mi stalo ... a pochopila som ... adnes uz ...

Ludia sa boja / Ludia maju obavy .... Priblizim 2 mojich klientov, ktori mali
tie isté obavy — toto su ich vysledky

Carousel: Ja v roku XY (pred zmenou — ¢o si robil, ako si zil, ¢o ta
trapilo) — ¢€im si si preSiel = Ja dnes (lekcie, Happy End)

Reels: Comu sa vlastne venujes?



. ‘,‘55[’.‘\‘;!

S
-
e
-
(=]
=
=

NAPADY NA OBSAH 12 - 20

Minule sa mi stalo (neprijemna skusenost vo fachu): klient robil chybu a ty si
mu pomohla napravit to, ¢o viedlo k lepSim vysledkom

Kedysi som si myslela (mytus v odbore) — Dnes uz viem...poucenie

,1voje meno", ale vas je tolko vela. Nie si ni¢im Specialny.
Tak ... (pre€o si iny). Ludi v mojom odbore je viac, ale nie su pre mnha

konkurenciou, pretoze ...
Co mi piSu moiji klienti (recenzie — ak sa da printscreen, aj reel)

Toto ma fakt Soklo ... Pribeh: klient rieSil problém, nevedel ho vyriesit, ¢o
vysku$al — a vdaka tvojim sluzbam si pomohol

Moja skusenost s (nazov produktu): Pre€o ma to oslovilo, ¢o som rieSila, aky
problém, ¢o som skusala, preCo nezabralo, a ako pomohlo

Vies si vébec predstavit, ze ... mas cieleny stav ...

Bez ... nikdy nedosiahnes (cieleny stav). Vysvetli preCo. Tiez som si kedysi
predstavovala, ... ale nefunguje to tak. Moja rada: ...

PreCo neverim .... Tvoj postoj — preCo neveris nieComu, ¢o sa bezne pouziva
v tvojom odbore. Tymto prispevkom si budujes$ autoritu
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INSPIRACIA — REELS

Hovoreného stylu
BUBLIE: https://www.instagram.com/reel/C_s8q4RInw0/

JA: https://www.instagram.com/reel/DZpbjK4t30U/

Nehovoreného stylu
ERIKA: https://www.instagram.com/reel/DL7Cur7NQNJ/
https://www.instagram.com/reel/DYZLIIItyYL/
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