PLANNER K PRIRUCKE

20 principov ako predavat na profile:
Zadkrtni si ten krok po splneni, aby si si vyplavil/a dopamin a ujistil/a sa, Ze si
blizSie k profilu, ktory predava

1. Vystavaj si profil, aby ludia mali jasno Q LlhéaDrRJeraj 2y Glopy Bl VR e Selee

2. Ak chces predavat, mal/a by si sa
zamysliet kvoli ¢omu chodia ludia na
profil

12. Ziskavaj si pozornost
13. Ziskavaj si déveru

14. Nebud otrepany, bud originalny

3. Highlity (témy, krizky na profile) Q

4. Co dat do rozkliku?

Biosites/ Linktree 15. Rozlisuj Influencersky obsah a Tvorcovsky

obsah
5. Hodnotové reelska (tle maju vyssi potencial
rastu o publikum, ktoré ta eSte nesleduje ako 16. Aby si ukazal AUTORITU a za &m STOJIS
fotky, caruselly alebo stories) alebo PLATENU
REKLAMU

17. Uisti sa, aby si VYUZIVAL ROZNE FORMY
g . 8 ¢ . . . w2 OBSAHU

6. Upresni si a ujasni si, kto je tvoja cielova
skupina

18. Pozor, aby SI INTERAGOVAL S PUBLIKOM A
NEZBIERAL LEN LAJKY, ALE TVORIL VZTAHY

7. Daj si pozor, ABY SI PREDAVAL TU ZMENU/
TRANSFORMACIU/ RIESENIE, nie produkt
alebo sluzbu

19. STOTOZNOVACIE PRISPEVKY su KING

20. Nespoliehaj sa na 1 platformu
8. Nepredavaj ako v teleshopingu, predavaj
hlavne hodnotu

9. Nepredavaj priamo na profile
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10. Vyuzivaj atraktivny marketing
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