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1.

Ako vznikla nasa znacka ?
Ako vznikol napad zacat' ...

2.

Chybalo mi na trhu..... preto som zacal ...
Trapilo ma ... preto som zadala ....

3.

TOzis po ... ( pomenuj po com tozi tvoj klient )
Chcel by si dosiahnut .... ( pomenuj )

Ale brani ti .... ( pomenuj)

MAM PRE TEBA RIESENIE

4.
Pred a po kde som zmyslani

a kde som dnes.
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5.

V ¢om nastala u mna zmena,
ked'som zadala ....

6.

Cenné lekcie, ktoré som
na svojej ceste dostala

7.

Live video so svojim pribehom, ako sa
stretol s prilezitostou a ¢éo mu to dava.

8.

Ako vyzera moj den, odkedy sa venujem ...
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9.

Na toto som obzvlast hrda, pretoze ...

10.

Nemala som .... Ale predsa som zacala

1.

2 najobliUbenejsie sluzby, ktoré mate

12.

Ako vyzera zvnitra ta sluzba a apelovat’
na to, ¢o vieme, ze riesia nasi klienti ....
Nie ste technicky typ ...
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13.

Priame prehovorenie ku klientovi, napr.

Si uz unaveny z toho, ako ta bolia oéi, ked’
sedis za pocitacom. Na druhej strane ty vies,
Ze poditac je neodmyslitelnou suéastou tvojej
prdce a nie je ind cesta?

Prestan cez sosovkou absorbovat modré
svetlo, ktoré ti stencuje sietnicu a ni¢i zrak. A
hlavne ked'riesenie je praktické , stylové a za
par eur. SO to okuliare Stop modrému
ziareniu JAREX (napr.). Pozri, ako stylovo
vyzeraju, ktoré su podla vas najkrajsie?
Komentujte ...

14.

Nikdy by som neverila, Ze ja tu budem robit’
osvetu a nabor do najinovativnejsej
spolocnosti na Slovensku, ¢o sa tyka.....
Neverila by som, ze ja niekedy budem robit’
live a videjka. Robim to vsak kvéli ....

CELOROCNA SKOLA
ONLINE PREDAJA




@businessuniverzita

15.

Ludia sa casto boja, alebo maju obavy,
ked’zacinaju s .....

16.

Ja v roku tom a tom a ja dnes ...
Tu som mala strach. A dnes ...

17.

Comu sa vlastne venujes ? A ako to funguje,
ked’chce clovek zacat' spolupracovat’?...

18.

Minule sa mi stala neprijemna vec, klientka
potrebovala vyriesit a ja som nemohla.
Lebo... ona nemala kam inam ist, povedala,
ze skusala uz ... a vtedy som si uvedomila,
aky nedostatok je takych sluzieb, ako to ini
ludia ... ( nespravne a aj preco)
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19.

Lenka, uz je vas vela, ktori robite s ....
Vsade to vidiet ....

20.

Klienti, recenzie na vas ... na sluzby,
¢o ta milo prekvapilo

21.

Toto ma fakt soklo ...

22,

Tak toto som od majitelov nasej firmy
fakt necakala ...
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23.

Moja skidsenost’'s produktom ...

24,

Vies si vobec predstavit, ze by si mohol
( Zelany stav klienta )

25.

Mytus spojene s vyssim odborom, produktom,
profesiou

26.

Dovod, preco nemézem vystat’
blbé reci niektorych ludi na ....
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27.

Bat'sa / riesit, ze ... je asi také, ako ...
(metafora, kde krasne klient pochopi,
aké je to bizarné )

28.

Preco neverim .....
( zastante si nazor ako profik )

29.

Preco verim na tieto principy ....

30.

Vase zaciatky .... nad spoluprdacou som
vahala .... Pretoze .... Ale nakoniec .... A
dnes mam xy klientov, a podarilo sa nam (
nejaky Uspech) .... Som rada, ze som sa
rozhodla.
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31.

Top 3 prekazky, s ktorymi
za mnou chodia klienti

32.

Top 3 dovody, pre ktoré sa k nam najéastejsie
pridavaju ludia ... timu.... Do nasej firmy

33.

Top 3 dovody preco som All IN
v tomto podnikani...

34.

V minulosti som podnikala s .... A dnes ....

( porovnanie ), alebo v minulosti som
pracoval v zahraniéi / pracoval ... a dnes ....
Alebo v minulosti som pouzivala ... a dnes ..
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35.

Ak budujete znacku na sebe, tak prispevok:
5 veci, ktoré ste o mne nevedeli.

Ak budujete vacsiu firmu

( 5 veci, ktoré ste o .... Nevedeli )

36.
Akurat idem na akciu. Aku akciu, kolko ludi

ocakavate, kde sa kona, kto tam bude a
preco sa na tesite, plus zabery z akcie, plus
zaver, aké to bolo a 3 top momenty.

37.
Prispevky z akcie, odchytte si ludi a

opytate sa ich otazku.

38.

Akurat nataéame Webinar. Alebo akurat
som mal zoom s klientom, ktory riesil ...
Akurat prezeram stranku, ktori obchodni
partneri pribudli v ramci termindlov ...
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39.

Zaznam z obrazovky (video), ako funguje
aplikdcia, produkt, zakulisie; Vyroba

40.

O chvilu idem vystiopit na webinari, zachytit’
emociu. Prave chystam prvé LIVE. Prave sa
chystam na rozhovor ... zachytit eméciu
..Bol som pozvany na rozhovor .. akurat
som dostal pozvanie ....

1.

Ahojte, priatelia, robim si prieskum ... kto z vas
uZ ....( nejaky problém klienta ) Nechajte mi
koment

42,

Ako zistit, kde je najlepsie .... U nas to
riesime s klientmi .... Madme na to ( portdl,
web, komunitu) ....
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43.

Vela ludi nedéveruje investiciam mimo bank,

zaujima ma, ako to mate vy... alebo Vela ludi
nedoveruje ......

44.

Vysledky klientov. Toto su moje
2 zdakaznicky ... alebo 2 priklady
mojich obchodnych partnerov

45.

Case study.... Vybrat' priklady nejakych
klientov, ktori riesili.... A ako ste to vy
vdaka vasim produktom vyriesili ...

46.

Pochval'sa za vysledky, ¢o si dosiahol. Ale
stale spomente, aj ¢o vas trapilo, ¢o bol
problém.
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47.

Co som stihla za rok 2024

48.

Lekcie roka 2024

49,

Najvacsie uspechy roka 2024

50.

Preco je teraz ten najspravnejsi cas sa
zapojit ... benefity navyse ... deadline do
kedy ...vyhOdY...
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S1.

U nas v komunite je uz xy ludi, ktori dokazali
toto a toto.

52.

Preco verim ze toto by mal mat kazdy ? ....

S3.

Pre koho niesu tieto veci....

4.

Urobte prispevok, ktory ni¢ nehovori, len
uvkazuje emociu. Ktoru ziska klient vdaka
vasmu programu, produktu, rieseniu.

SS.

Vytvorte video, kde ukazete, ako si vyriesil
klient problém, bez toho, aby ste do toho
hovorili. Len to ukazat plus vlozit text, aby
bolo jasné, ¢o sa deje a ako sa vola
produkt. Na konci vyzva k akcii.
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